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Les valeurs Boiko :

- L’écoute

- Le savoir faire

- L’empathie

- Le respect
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Le marché de l’ameublement pèse 
chaque année des milliards d’euros et 
la cuisine est toujours la pièce 
préférée des Français.

S’ajoute à ça, les dressings, les 
placards, les meubles de salons, divers 
aménagements que l’artisan Boiko est 
capables de réaliser.
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Notre priorité :  Votre réussite et 
                              Votre liberté !

- Un modèle éprouvé gagnant/gagnant
- Un accompagnement sur mesure
- Des experts à votre écoute
- Une transmission de savoir faire
- Une mise en relation avec les prescripteurs
- Un investissement accessible
- Une aventure humaine
- Un projet dans des zones rurales
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DES ATOUTS :
- Marché porteur à moindre coût
- Projet multi franchise possible
- Récurrence de Chiffre d’Affaire (recommandation 

client, apporteur d’affaire, communication 
précise)

- Développement  réseau en mode agile 
- L’artisan Boiko est un vendeur/poseur, ce qui est 

un atout majeur pour le client et cela accentue la 
rentabilité du franchisé Boiko puisqu’il gagne sur 
le vente et sur la pose

- Formation aux métiers en continu
- Animation Réseau
- Partage d’expériences
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Une offre basée sur la confiance :

- Nous prenons le temps de  découvrir et 
comprendre le besoin de nos clients

- Nous validons avec le client  la meilleure 
proposition

- Boiko s’est associé à un gros industriel Français 
afin d’avoir encore plus de force de frappe et une 
assurance de toujours avoir les meilleurs prix 
d’achats !

Une offre adaptée et qualitative :

- Nos produits sont de fabrication française

- Nos fournisseurs sont des acteurs régionaux
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Un accompagnement personnalisé :

- A la préparation de votre projet

- Au lancement de votre activité

- A la gestion de votre quotidien

Signature de devis :

- Un taux de transformation de devis 
exceptionnel, de 75% à 85% !! Grâce au 
concept, à l’approche Boiko, à nos produits 
Français et à nos prix négociés très compétitif
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- Durée de contrat : seulement 3 ans renouvelable
- Formation 3/4 semaines suivant profil
- Apport personnel : de 10K€ à 15K€ suivant le profil
- Redevance mensuelle de seulement 450€ par mois 

pour la communication nationale et la formation 
continue (pas de redevances en pourcentage sur votre 
chiffre d’affaire, plus vous faîtes de chiffre et plus vous 
gagnez)

- Objectif CA à 3 ans 250 000€/an
- Zones exclusive
- Rémunération mensuelle déjà obtenu à 2 ans 

d’activité, entre 2500€ et 3500€ NET.
- Au bout de 3 ans, entre 3000€ et 4500€ NET tout en 

gérant son emploi du temps
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L’investissement pour ouvrir une franchise 
Boiko Cuisines :

- Investissement total de 59k€ minimum qui 
comprend 15k€ de droits d’entrée, 7 000€ de 
pack pub pour se faire connaître dès le début, 
7000€ de formation, 12 000€ de Besoin en fond 
de roulement pour passer les premiers mois, 
5000€ d’outillage (sauf si vous êtes déjà outillé) 
et informatique, 7000€ d’aménagement de 
camion, 5000€ de premier loyer pour le camion 
qui est en leasing, 1000€ divers

L’idéal est d’avoir au moins 10k€ d’apport 
personnel et d’aller chercher 49k€ en crédit 
bancaire (avec notre accompagnement)
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  La rentabilité Boiko :

- La marge moyenne d’une vente de cuisine, 
avec la pose, est de 3500€

- Ces 3500€ couvrent toutes vos dépenses 
mensuelles préconisées pour votre bon 
fonctionnement (crédit, leasing, assurance, 
téléphone, essence, mutuelle…)

- Les charges de fonctionnement sont très 
faibles

- Toutes ventes supplémentaires, cuisine, 
placard, meuble de salon, bureau… rentreront 
directement dans votre rémunération 
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  Pourquoi rejoindre un jeune réseau ?

Le fait d’intégrer un jeune réseau vous permet : 
- De bénéficier de droits d’entrée et de 

redevances préférentiels.
- D’un accompagnement sur mesure.
- De participer activement à l’expansion du réseau 

et de co-construire ensemble sa stratégie.
- D’obtenir une plus grande zone d’exclusivité 

géographique.
- Rejoindre un réseau à taille humaine avec une 

vraie écoute.
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  La formation continue :

- Vous n’êtes pas seul, vous serez accompagné et 
vous suivrez une formation complète sur 
“comment bien communiquer”, “gérer les 
différents types de clients”, “comment bien 
conseiller et vendre”, “apprendre de manière 
simple  à utiliser les différents logiciels”, “savoir 
poser une cuisine dans les règles de l’art”, 
“savoir poser les bonnes questions””comment 
prospecter efficacement” ...et bien d’autres 
formations pour que vous soyez toujours plus à 
l’aise dans votre quotidien
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- Vous avez un bon sens relationnel et aimez le 
contact, il n’est pas nécessaire d’avoir une 
formation commerciale (nous nous en 
occupons de manière très simple)

- Vous êtes manuel
- L’univers de l’agencement d’intérieur vous 

passionne
- Vous êtes un entrepreneur dans l’âme
- Vous cherchez un concept RENTABLE et simple
- Vous êtes prêt à partager au sein d’un réseau 

tout en restant LIBRE

       Alors Boiko Cuisines est fait pour vous !



FAQ
- Est ce que je peux continuer mon activité de poseur le temps de bien 

lancer ma franchise Boiko ?
Oui, il est tout à fait possible d’imaginer un lancement tel que celui ci, si cela 
peut vous rassurer.

- Qu’est ce qui m’empêche de monter le même concept que vous, sans la 
franchise Boiko ?

Absolument rien. Vous pouvez le faire mais grâce à Boiko vous allez gagner en 
tranquillité, en temps, en accompagnement. Vous achetez un concept clef en 
main. Vous aurez des tarifs d’achats négociés qu’il vous serez impossible d’avoir si 
vous étiez seul, idem pour les abonnements aux logiciels. Vous bénéficirez de la 
force d’un groupe tout en étant un artisan indépendant qui gère son temps.

- Suis je obligé de racheter des outils alors que je les ai déjà ?
Pas du tout, nous pouvons en discuter et les retirer de votre investissement 
initial



FAQ
- Qu’apporte Boiko Cuisines ?

Nous vous apportons un savoir faire, un accompagnement quotidien ainsi que 
des formations en continue sur le métier mais pas que. Nous sommes aussi là 
pour vous guider dans votre développement commercial. 

- Pourquoi vos redevances sont si faibles par rapport à la concurrence ?
Tout simplement parce que nous avons rationalisé tous nos coûts et que nous 
pensons GAGNANTS/GAGNANTS. Pourquoi vous assommer avec de lourdes 
redevances si c’est pour vivoter. Notre but est que chaque franchisé gagne 
confortablement sa vie en ayant un réel accompagnement.
Grâce à nos négociations sur les tarifs d’achats ainsi que sur les abonnements 
mensuels aux 2 logiciels, votre redevance est largement absorbée.

- Est ce qu’il faut être du métier ?
Non pas forcément, nous ne demandons pas non plus de diplôme particulier. Si 
vous êtes bricoleur et que vous avez un bon sens relationnel c’est déjà très bien, 
le reste se fera avec notre formation. 
      



On parle de Boiko
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Contact : 
Fondateur
Lionel Bordes
0632005336


